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Kto sme?
11 STUDENTIEK A 3 STUDENTI TRETIEHO ROCNiKA OBCHODNEJ AKADEMIE

Sme ti, ktori vysli z tiefa skolskej triedy a rozhodli sa zaZit radosti a strasti podnikania na
vlastnej koZi. Nie sme v tom sami. Pomdha ndm nielen vyucujuca Ing. Adriana Juraskova, ale
aj konzultantka Silvia Petdczovd, marketingovd manazérka z firmy KENZEL.

Co chceme?
e Ponuknut zakaznikovi nieco, ¢o u konkurencie nenajde
e Poskytnut akcionarom viziu zhodnotenia svojej investicie
e Prispiet k zlepSeniu Zivotného prostredia, podporit zdravy Zivotny styl obyvatelstva
e Zvysit bezpecénost cyklistov a inych ucastnikov cestnej premavky
e Ziskat podnikatelské zruc¢nosti, naucit sa nebat podnikat

Aky je nas produkt?
JE OSOBNY, ORIGINALNY A NA MIERU

Vymysleli sme tzv. personalizovany zvoncek na bicykel,
ktorého dizajn si navrhne zdkaznik podla vlastnej pred-
stavy. Buduci vlastnik zvonéeka si na zaklade uUvodnej
ponuky z katalégu zvoli farbu a velkost. My mu podla
zadefinovanych poziadaviek zhotovime jeho predbeznu
podobu, a tu potom spolocne upravujeme.

Ak je zdkaznik s navrhom spokojny, za¢ne sa vyroba.

Akym sposobom produkt ponikame?

KedZe ide o novinku na trhu, kladieme mimoriadny d6raz na marketing. O personalizovanych
zvoncéekoch sa zdkaznici dozvedia prostrednictvom socidlnych sieti ¢i na reklamnych puta-
¢och, no podstatu predajnej stratégie Vobisu tvori osobny kontakt. Aj preto ¢asto vyrazame
priamo za fudmi, prezentujeme sa na akciach skoly (imatrikulacie prvakov) ¢i na dobrovol-
nickych podujatiach (Kenzel family day). Staviame na tom, Ze kazdy clovek tazi po
jedineénosti, chce vystupit z davu, skratka mat nie€o, €o nema nikto iny.

Co sme dosiahli?
Nebolo to jednoduché. Vyvoj nového produktu sme museli podporit predajom inych overe-
nych a ziskovych vyrobkov, ktoré zarucia spokojnost investorov. Nasa misia vSak nekondi.

VYSLEDOK HOSPODARENIA (PRED zDANENIM) = 118 EUR
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O nas

Vobis znamena v latincine ,,pre Vas“, ¢o je
zaroven aj motto nasej JA firmy. Pre tento
nazov sme sa rozhodli z toho dévodu, Ze vy-
stihuje to, o mame stale na pamati pri
podnikani, a to zameriavat sa na potreby a
priania zdkaznikov, ktoré sa snazime uspo-
kojit v ¢o najvacsej moznej miere.

Tim tvori $trnast Studentov, ktori boli do vy-
brani na zdklade konkurzu. Hoci nie vzdy sa
na prvy pokus dohodneme, dokdzieme sa
v zaujme spolo¢ného ciela stmelit.

Pre nas hlavny vyrobok — personalizovany
zvoncek na bicykel sme sa rozhodli preto,
lebo sme chceli ludom ponuknut nieco, ¢o
bude vytvorené presne podla ich predstav,
a ¢im posilnime ich vztah k bicyklovaniu.

: ; :' # Pozitivny vztah k pohybu je prospesny nie-
len pre ich zdravie, ale aj pre Zivotné
prostredie, nakolko niektori ludia budu preferovat jazdu na bicykli vyzdobenom ich vlastnym
zvoncekom na rozdiel od jazdy autom.

NASE AKCIE

Pocas roka sa vsetci zamestnanci podielali na réznoro-
dych aktivitach. V ramci spolupréce s firmou Kenzel sme
pbsobili ako dobrovolnici a pomahali sme jej pri promo-
akciach. Na oplatku sme navstivili priamo v Hurbanove
vyrobnu bicyklov, vdaka comu sme dostali onen skvely
podnikatelsky napad so zvoncekmi.

V Skole sme pomahali s pripravou imatrikulacii, na ktoré
sme pre prvakov navrhovali Specidlne trickd slogom
Skoly a vtipnym mottom, a tiez imatrikulacné listy.
Organizovali sme Den otvorenych dveri, pocas ktorého
sme sprevadzali Ziakov a ich rodicov, ktori sa zaujimaju
o Studium na nasej Skole.

Vsade tam sme zaroven osobne pontukali nas vyrobok.
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Riadenie JA firmy

Hoci sme beZné i doleZité rozhodnutia robili spolo¢ne, posledné slovo mal manazment firmy.
Komunikovali sme spolu nielen v $kole, ale najma cez socialnu siet, ktorda nam umoznovala
neustdly kontakt. Vyroba zvoncekov prebiehala v spoluprdci s naSou konzultantkou, ktora
nam poskytla vyrobné i marketingové know-how.

TieZz sme si boli vedomi, Ze ak sa vyskytne nieco, s ¢im by sme si nevedeli dat rady, mdzeme
sa kedykolvek obratit na nasu pani profesorku. Aj ked sme sa vacésinu problémov snazili riesit
bez jej pomoci, vidy ndm bola oporou a podporovala nds vo vSetkych aktivitach.

Manazment JA Firmy

Viceprezidentka pre
marketing

Roberta Matusova

Viceprezidentka pre
financie

} Prezident | Simona Skladana

Matej Krchnak Viceprezidentka pre
vyrobu

Asistent prezidenta Dominika Bencsikova

Patrik Mikoczi Viceprezidentka pre
fudské zdroje

Dominika Kabesova

Dalsi ¢lenovia timu

Finan¢né oddelenie: Adam Javorcik — zodpovedny za hotovost
Julia Katrincova — hlavny uctovnik
Marketingové oddelenie: Renata Gadlova

Nina Nalezova
Nada Nalezova
Nikoleta Kvintova
Oddelenie fudskych zdrojov: Maria Culenova
Viktoria Dodekova
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Nase vyrobky

ZVONCEK NA BICYKEL S VLASTNYM DIZAJNOM

Je nasSim hlavnym produktom. Personalizovany cyk-
listicky zvoncek od Vobisu zarudi nielen bezpecnu jaz-
du na bicykli, ale je aj Stylovym doplnkom. Jeho jedi-
necnost spociva vtom, Ze kazdy zékaznik si navrhne
svoju vlastnu potlac podla jeho predstdv, ktoru po vy-
robeni prilepime na zvoncéek. Zakaznik si taktiez moze
vybrat velkost a farbu. Findlnu podobu zvonceka, ako
aj navrh potlace zhotovujeme v nasej firme, no jed-
notlivé komponenty ndm dodava nas partner - rydzo
slovensky vyrobca bicyklov firma Kenzel.

Zvoncek Cena
1. Klasicky chromovy zvoncek, priemer 80 mm 4€
2.Zvoncek Basil (rozne potlace) 10€
3.Zvoncek Yintage s potlacou 750¢
(potiac srdce, kvety), priemer 80 mm !
4.Zvoncek Vintage bez potlace, farebny ssie
(béZova, ruzova, chrom), priemer 80 mm f
5.Zvoncek Yintage bez potlace, farebny 450€

(ruZova, Cervend, biela, modrd), priemer 60 mm
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LAMINOVANA UCTOVA OSNOVA

Tento doplnkovy produkt vyrdbame pre Ziakov Skoly, kedZe slizi ako nevyhnutna skolska
pomocka na hodinach uctovnictva. V nasej ponuke mame Siroku $kalu farieb, z ktorych si Zia-
ci moézu vybrat, kazdad osnova je tiez oznacena menom vlastnika. Okrem prehladného
spracovania Ucétov vyrobok obsahuje aj konkrétne Ciselné udaje pre vypocet miezd, cestov-
nych nahrad, danové odpisy ¢i sadzby r6znych inych dani.

KedZe uctové osnovy vyraba JA Firma na nasej Skole kazdy rok, udaje v nich su vzdy aktudlne.

FASCIKEL SO SUVISLYM PRIKLADOM UCTOVANIA

Vyrobok je uréeny Studentom, ktori sa pripravuju na maturitu z G¢tovnictva. Obsahuje zada-
nie prikladu, ktorého postup riesSenia je podobny ako na praktickej maturitnej skuske, ¢o
nam zarucuje vysoku predajnost za predpokladu relativne nizkych vstupnych nakladov.
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Marketing

O produktoch, ktoré ponikame, sme sa snazili upovedomit potencialnych zédkaznikov ¢o naj-
efektivnejSie. V oblasti marketingovej propagdcie sme vyuzivali klasické reklamné postupy
prispdsobené nasim finanénym moznostiam (napr. plagaty, reklamy na socialnej sieti, i zvi-
ditelfovanie sa na Skolskych akciach).

Dovodom, preco sa nasa firma stala taka oblUibend, boli osobné stretnutia so zakaznikmi.
Tych sme sa snaZzili neustale presviedcat o tom, Ze nas produkt je pre nich uZitocny. Uistovali
sme ich, Ze to, ¢o im ponukame, v Ziadnej inej konkurenénej firme nenajdu. Vdaka trpezli-
vej komunikacii so zakaznikmi sme mohli sledovat, ¢o im chyba, preto sme aj uz overené
produkty vylepsovali (novinkou boli napr. menovky na osnovy ¢i anketa o najkrajSie motto na
zvoncek). Vdaka prieskumu trhu sme mali dostatoény prehlad o tom, ¢o trh potrebuje, a ak
to bolo moziné, ihned sme reagovali.

Ciele JA Flrmy

Primarnym cielom bolo dosiahnut také pri-
jmy, ktoré by pokryli vynaloZené vydavky
a zabezpedili akcionarom planované dividen- A e @
dy. Aj ked sme nevyrabali produkty s vysokou

cenou, bol one velky zaujem, vdaka ¢omu 2
mobZeme s istotou tvrdit, Ze zisk nasej firmy je
zaruceny.

A.

Dalsim ciefom bolo uspokojenie potrieb zdkaznika, ktory nemal vidy jednoduché poziadavky.
Zdoraziovali sme najma uzitkové vlastnosti vyrobku (napr. bezpecnost, jedine¢nost) a vy-
sledkom bola spokojnost nielen spotrebitelov, ale aj nds, pretoze sme sa naudili pracovat
pod istym tlakom, najma finanénym a ¢asovym.

[ \V4 u J 4
Riesenie problémov

Vyhodou zloZenia pracovného timu bola schopnost rozumne medzi sebou komunikovat, ¢im
sa vela veci stalo jednoduch$imi. Vzniknuté problémy sme rieSili formou diskusie
a prezentdcie plusov a minusov potencidlnych rozhodnuti. Ako kolektiv sme sa navzajom
podporovali a pomahali si bez akychkolvek vyhrad, pretoze
sme si boli vedomi toho, Ze pre Uspesné fungovanie firmy je
nevyhnutné, aby jej zamestnanci medzi sebou dobre vycha-
dzali a navzajom sa poznali.

Reklamacie sme riesili vzhladom k spokojnosti zakaznika aj
za cenu dodatocnych vydavkov. Vznikali najma kvoli nedos-
tato€nej vystupnej kontrole, nastastie ich nebolo vela.
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UKAZKY PROPAGACNYCH MATERIALOV
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7yonteky na bicyge,

s vlastnym motivom

uvddza novinku na trhu

v ponuke v dvoch velkostiach

a vroéznych farbach

v pripade zaujmu kontaktujte aplikdcov
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vytvorilo exkluzivny produkt
laminované uctové osnovy

Zakladna cena
vyrobku 2,- €
Priplatok za
[ubovolny
napis 0,10 €
Ponukame 13
druhov farieb

1 12 TN

Il

V PRIPADE ZAUJMU

Nas najdete v 3.A alebo 3.C triede
Druhéakov navstivime sami.

v
) LS y y & > £ p ‘/ - / // {
SV S VLUK
Firma

\/obis

prevas.
Fascikel so suvislym

prikladom détovania.




\Vobis

pre vas..

Financ¢na analyza

Prijmy z predaja vyrobkov Vydavky

Trzby sa zvonceky 78 EUR Material 164 EUR
Trzby za uctové osnovy 209 EUR Mzdy 190 EUR
Trizby za fascikle 215 EUR Iné vydavky 30 EUR
SPOLU 502 EUR SPOLU 384 EUR

Vysledok hospodarenia Zakladné imanie - akcie

Prijmy spolu 502 EUR Pocet emitovanych 80 ks

akcii
. Menovita hodnota

Vydavky spolu 384 EUR jednej akcie 2 EUR

Vysledok hospodarenia 118 EUR Cellkovazw hodn(?:ca 160 EUR
upisanych akcii (Z1)

Dan z prijmu splatna 25 EUR Pre.dpokladana . 1,16 EUR

do JA Slovensko dividenda na akciu

. dlieha schvale-

Cisty zisk 93 EUR (podlieha schvale t.j.58%
niu akcionarov)

V porovnani s podnikatelskym planom zostavenym pri zakladani firmy sme sice pri predaji
zvoncekov nedosiahli planované vynosy, avSak overené produkty nam z hladiska trzieb tento
rozdiel vynahradili. MnoZstvo objedndvok na nas novy vyrobok - zvoncéeky, ktoré prichadza
od zakaznikov v tomto obdobi, ndm vsak dava nadej, Ze tieto plany vobec neboli nadsadené.
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Porovnanie predpokladanych a skutocnych vynosov

M Planované vynosy

H Skutocné vynosy

Zvonceky Uétové osnovy Fascikle
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Nase uspechy

Za najvacsi uspech pokladdme mnoistvo predanych vyrobkov. Vybornou sprdvou je narasta-
juci dopyt po nasej novinke, t. j. personalizovanych zvonéekoch, nakolko sme mali urcité
obavy, ¢i bude o tento produkt zaujem. Ukazalo sa, Ze cyklistické zvonceky Sité takpovediac
»,Na mieru” su Ziadané nielen u Studentov a ucitelov, ale teSia sa oblube aj u zakaznikov mi-
mo Skoly.

V porovnani s minulym rokom tiez vzrastol pocet predanych fasciklov so suvislym prikladom
uctovania 054 %, za ¢o vdacime vyborne spracovanym propagaénym materidlom
a osobnému predaju. Aj vdaka tomu sme mohli investovat do vyvoja novinky viac finanénych
prostriedkov.

iort shupimy JA Wworldwide

Uspechy Zali aj jednotlivci. A s oo AJB o

k Gspechu

Zamestnanci Vobis, JA Firmy
sa nestratili ani na sutaZiach
typu Innovation Camp, ktoré
organizovala neziskovd orga-
nizacia JA Slovensko.

Dve prvé adve tretie miesta
v konkurencii mnoZstva timov
z Ciech a Slovenska hovoria
otom, Ze tie komunikacné
a prezentacné zrucnosti, kto-
ré sme ziskali pracou vo fir-
me, nasli svoje uplatnenie.

Buducnost firmy

Nakolko sme nasimi personalizovanymi zvonéekmi na bicykle oslovili mnohych zakaznikov, je
predpoklad, Ze riziko zaniku firmy z dévodu nezaujmu o produkt je minimdlne. Mdme v plane
vyhlasit marketingovu sutaZz o najvtipnejSie motto na zvoncek, chceme tiez rozbehnat kam-
pan, ktora by umoznila predaj zvonéekov aj mimo sidla firmy.

Nasim snom je zriadit e-shop, v ktorom by si zakaznik priamo dizajnoval vlastnu verziu zvon-
¢eka alebo si vybral z nasich navrhov. Chceme podporit budovanie cyklistickych chodnikov ¢i
detskych dopravnych ihrisk s nasim logom.

Vobis nam dal skdsenosti, vdaka ktorym vieme, ako funguje chod firmy, ako efektivne praco-
vat v kolektive ¢i ho priamo riadit. Nahliadli sme do skuto¢ného sveta, v ktorom nam nikto
neda nic¢ zadarmo, avsak musime povedat, Ze sa nam tento pohlad paci.
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Nase podakovanie patri:
e JA Slovensko, n. o. za ponuknuté prileZitosti,
e firme KENZEL a specialne Silvii Petoczovej za od-
bornu pomoc a ochotu sa nédm venovat,

e vedeniu OA a ucitelom za trpezlivost a podporu,

e zakaznikom a akcionarom za déveru a priazen.




